SHARP

Sharp (s)printet nach vorn

Die Absatzergebnisse der neuen A4-
Farb-Multifunktionssysteme von
Sharp Ubertreffen alle Erwartungen.
Seitihrem Verkaufsstartim November
2008 sind die Abverkdufe der neuen
MX-Serie doppelt so hoch wie ur-
springlich von der Sharp Business
Unit IS prognostiziert. Das japanische
Technologieunternehmen trotzt da-
mit der Wirtschaftskrise sowie den

extremen Wettbewerbsbedingungen
im Markt fur Multifunktionssysteme.
Die Erfolge der Sharp Vertriebs-
partner zeigen, dass das Konzept
— kompakte MFPs, die Drucker,
Scanner, Fax und Archivierungslésung
kombinieren — bei den Endkunden
angekommen ist. So konnten die
Fachhandler seit Markteinfihrung be-
reits zahlreiche neue Multifunktions-

systeme verkaufen. Einen vergleich-
baren Erfolg strebt Sharp auch mit
seiner Anfang 2009 eingeflhrten
DX-Serie fir den Homeoffice Be-
reich an. Der Vertrieb dieser Modelle
erfolgt ausschlieBlich Gber Distri-
butoren, die Gerate der MX-Serie
werden Uber Sharp Fachhandler
verkauft. Weitere Informationen unter
www.sharp.de.
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lhre Ruckfragen beantwortet Volker Sandmann im Auftrag der Sharp Electronics (Europe) GmbH, Telefon: 040 / 67 94 46-42, Fax: 040 / 67 94 46-11, E-Mail: v.sandmann@faktor3.de, FAKTOR 3 AG, Kattunbleiche 35, 22041 Hamburg



